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Creacion de Empresas para emprendedores

Duracion: 62 horas.

Modalidad: online

Contenidos

- 1. Lafiguradel promotor — Presentacion

o Lafiguradel promotor — Presentacion
o Lafiguradel promotor. Elementos materiales y psicol gicos

o Introduccion

Capacidades y carencias
o El factor de la experienciaesrelativo
o Documentacion

o Test
. 2. El Entorno Econdmico General
o El Entorno Econémico Generd

o Andisis dela Coyuntura
o Estudios de Coyuntura
o Estudios Elaborados

Entorno Econémico Internacional

o Balanza de Pagos

I ndicadores Econémicos

[=]

o Documentacion
. 3. El Mercado
o El Mercado

o |.- El mercado

o 11.- El mercado

www.CursosEducate.com



https://cursoseducate.com

E d u c a C/ Datiles,n° 16
29130 Alhaurin de la Torre (Mélaga)

formacion e-learning TIf: 952 417 000 / Fax: 952 414 745

o 111.- El mercado

|.- Exito o fracaso

[}

.- Exito o fracaso

o

o

Introduccion alas amenazas de riesgo

[}

Lavalidacion de laidea del negocio
s Amenazasy oportunidades

Documentacion

o

o Actividad: Desarrollo del Talento. El Caso de Google: Cuestiones

o Test
- 4. |dea del negocio y Plan de Empresa. Primer os pasos
o ldeadel negocioy Plan de Empresa. Primeros pasos

Introduccion

o

o

El proceso de validacion de laidea

[m]

Definir laideadel proyecto

o

Andlisis preliminar de laidea

o

Pruebade laidea

o

Primera etapa: La concepcion delaidea

[m]

Proceso de validacion de unaidea de negocio

o

Opciones de consultay verificacion

o Fuentes de informacién

o

Segunda etapa: Desarrollo de laidea

Producto o servicio

[m]

o

Informe de producto o servicio
o Anexo: Resumen Ejecutivo de la Empresa
o Documentacion

o Test
. 5. El Producto
o El Producto
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o Planificacion del producto o servicio

[}

¢Qué entendemos por atributos esenciales de un producto?

o

|dea de negocio y terminologia

o

Prioridades y expectativas del producto

[}

|.- Vidade producto

[}

I1.- Vidadel producto

Documentacion

o

o Caso Préctico: Actividad Virgin

o Test
. 6. El Estudio de Mercado
o El Estudio de Mercado

Introduccion

o

o |.- Clases de Investigacién Comercial

[m]

I1.- Clases de Investigacion Comercial

|.- Andlisis del mercado

o

o

Il.- Andlisis del mercado
[11.- Andlisis del mercado

o

o Clavesy Fases para un Estudio de Mercado
= Autopréctica— Investigacion de mercado

o Documentacion
- 7. Segmentacion del Mer cado.
o Segmentacion del Mercado.

o Influyentes en el consumidor

= Segmentacion del mercado

o Tipos de Segmentacién

o Mercado meta

= Autopréctica— Orientacion del marketing

o Autopréctica— Segmentacion
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o Documentacion

o Test
- 8. El Marketing Mix. Elementosy Estrategias
o El Marketing Mix. Elementos y Estrategias

o Marketing mix

| .- Posicionamiento

[m]

o 11.- Posicionamiento
o ¢COmo hacer que € cliente piense en mi?

Producto

o

[m]

Ciclo devidadel producto

- Politica de precios

o Criterios de fijacién de los precios

o Los modelos de fijacion de precios

o Construccion de precios — Punto muerto

= Construccion de precios mediante margenes

o

Fijacién de los precios en base ala competencia

o

Fijacién de precios en funcién de la demanda

[m]

Definir un precio paraun producto nuevo

o

¢Cuando se puede aterar un precio?

o

Estrategias de distribucién

o Las 3 Psdel sector servicios

[m]

Autopractica— Posicionamiento

= Autopréctica— Producto

o Autopréctica— Fijacion de precios
o Documentacion

o Test
- 9. Definicion dela Estrategia de Marketing y Analisis DAFO
o Definicién de la Estrategia de Marketing y Andlisis DAFO
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o Diseflar una estrategia de marketing

[}

Politicas y estrategias
o Cadenade valor

o

Lacompetencia

o Fuerzas competitivas

[}

Estrategias competitivas
= DAFO

o

Autopréctica—Visiony mision

o Autopréctica— Toma de opciones estratégicas

= Autopréctica— DAFO

o Autopréactica— Andlisis de la competencia

o Documentacion

o Actividad: La capacidad de disefiar estrategias ganadoras

o Test
- 10. El Plan de Marketing
o El Plan de Marketing

o Plan de Marketing

o Autopréctica— Elaboracion del plan de marketing

= Autopréctica— Puesta en marcha del plan de marketing
o Documentacion

o Test
- 11. LaMarcay laPlanificacion de M edios

o LaMarcay laPlanificacién de Medios

[u]

Imagen e Identidad

Promocién y Comunicacion Mix
o Plan de Comunicacion
o LaMarca

o Caracteristicas de laMarca
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Publicidad

[}

o Las Relaciones PUblicas

o

Autopractica— Caracteristicas de marca

o

Documentacion

o Test Unidad 7

- 12. Marketing Directo. Técnicasy Argumentarios

o

Marketing Directo. Técnicasy Argumentarios

o

Marketing Directo
o Venta Personal

o Argumentario

o Merchandising

Promocion

o

o

Customer Relationship Management

Fidelizacion

[m]

o

El Peligro de un Cliente Insatisfecho

o

Trabajar En Entornos Digitales

o

E-Marketing

[m]

LaLey de Proteccion de Datos Personales
= Autopréctica— Fidelizacion

o Autopréctica— Argumentacion de la venta
o Documentacion

o Test Unidad 8
- 13. Férmulas de financiacion para pequefias empresas
= Férmulas de financiacion para pequefias empresas

» Problemas de financiacién de una pequefia empresa
o Financiacion propia

= Financiacion ajena

[u]

Anexo: Modelo Solicitud Prétamo
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o Lacaptacion de socios
o Ventgjas de contar con socios profesionales

Localizacion de Socios

o

o Tipos de inversores

o Lanegociacion con los inversores

= Lanegociacion con losinversores ||

o Sociedades de capital-riesgo

o Sociedades de capital-riesgo |

o Sociedades de capital-riesgo 111

= Ayudas publicas: subvencionesy créditos blandos amedio y largo plazo

= Como solicitar subvenciones

o Caracteristicas comunes de las subvenciones publicas

o Sociedades de garantia reciproca

= Funcionamiento del sistema de avales de las Sociedades de Garantia Reciproca
o Leasing y Factoring

o Anexo: Modelo Contrato Aportaciones a Constitucion

s Anexo: Modelo Contrato Compraventa Acciones

= Anexo: Modelo Contrato Compraventa A cciones Nominativas entre Personas Fisicas
= Anexo: Modelo Contrato de Préstamo

o Documentacion

o Caso Préctico: Actividad Dell

o Test

o Test—Unidad 11
- 14. El Plan de Negocio
o El Plan de Negocio

o Objetivos del Plan de Negocio

o Laredaccion del Plan de Negocio
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o Anexo: Modelo de Plan de Empresa (1)

s Anexo: Modelo Plan de Negocio e-Comerce
o Anexo: Modelo Plan de Negocio Formacién
o Anexo: Modelo Plan de Negocio Reformas
s Anexo: Modelo Plan de Negocio Turismo

= Documentacion

o Test
- 15. Presentacion del proyecto. L os aspectos técnicos
o Presentacion del proyecto. L os aspectos técnicos

o Introduccion

o Solicitud de crédito

o Informacién requerida por la entidad financiera

o Presentacion del dosier

o Veracidad del dosier

o Fuentes de verificacion de las entidades financieras
o Estudio de riesgos del proyecto

o Principalesindicadores de riesgo

o Métodos para detectar posibles crisis empresariales
= Documentacion

o Test — Aspectos técnicos
- 16. Aspectos psicolégicos: cOmo presentar un proyecto

o Aspectos psicoldgicos: cOmo presentar un proyecto
= |.- Cémo presentar un proyecto
o 11.- Cémo presentar un proyecto

Entrando en detalles

El “sindrome del inventor”

[=]

o Documentacion

o Actividad Roleplay: Como Realizar una adecuada presentacion del Plan de Negocios
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o Test — Aspectos psicol 6gicos
- 17. Laestructuralegal delaempresa
o Laestructuralegal delaempresa

o Laestructuralegal delaempresa

o El empresario individual

[m]

Responsabilidad del empresario individual

o

Financiacion del empresario individual

La sociedad mercantil

o

o Clases de sociedades mercantiles

[m]

La sociedad de responsabilidad limitada

o Anexo: Auténomo o Sociedad Limitada

o

La Sociedad Andnima

o

L as sociedades cooperativas

[m]

El proceso de la constitucion legal

El nhombre o razén social

o

La escritura de constitucion

o

Tributos de constitucion

o

[m]

Inscripcion registral

= Codigo de Identificacion Fiscal
o Trémites administrativos

o Calendario de constitucion

o Presentar la declaracion censa

o

Localesy obras

Solicitud de la Licencia de Actividades e Instal aciones

o

o Declaracion de ataen e impuesto de actividades econémicas
o Tramites |aborales

o Legalizacion de los Libros Oficiales
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[}

Declaracion de Apertura del Centro de Trabgjo

[}

Registro de marcas

o

Registro de Patentes

> Anexo: Modelo Contrato Constitucion Sociedad

= Anexo: Guia Util parael Emprendedor

= Documentacion

o Actividad — Modelos de Negocio para Desarrollar una Empresa en Internet
o Test

o Recomendaciones

o Test — Estructuralegal
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